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Zum Thema Ethik

Von Jiirg Frick

Es ist zurzeit (wieder) vielerorts ~ in Zeitungen, Symposien, Weiter-
bildungsseminarien fiir Kaderleute usw. - von Ethik oder ethischem
Verhalten in der Wirtschaft die Rede.

ie nachfolgenden
D zehn «Gebotey sind
1. von einem Nicht-

dkonomen und 2. schon 1951
verdffentlicht worden: von
Bertrand  Russell  (1872-
1970). Sie sind deshalb nicht
speziell fiir Wirtschaftsfach-
leute, sondern [iir die soge-
nannte Allgemeinheit unter
dem Titel «Die beste Ani-
wort auf Fanatiker: Libera-
lismus» in der New York Ti-
mes publiziert worden. Diese
zehn Gebote oder Maximen
sind deshalb auch iiber den
Bereich des Geschitftes und
Geschiiftens hinaus fiir das
private Denken und Handeln
anregend, niitzlich und ak-
tuell.

Bertrand Russell, engli-
scher Mathematiker, Logi-
ker, Philosoph usw. und No-
belpreistedger 1930, schrieb
{iber 30 Biicher und einige
hundert Zeitungsartikel,
grindete und fithrte zusam-
men mit seiner Frau zeitweise
eine eigene, fortschrittliche
Privatschule und war lebens-
langlich ein  engagierter
Kriegsgegner und Kuiturkri-
tiker

Nachfolgend die
10 Gebote nach Russell:

1. Fiihle dich keiner Sache
vidllig gewiss,

2. Trachte nicht danach, Fak-
ten zu verheimlichen, denn
eines Tages kommen die Fak-
ten bestimmt ans Licht,

3. Versuche niemals, jeman-
den am selbstindigen Den-
ken zu hindern, denn das
wiirde dir gewiss gelingen.

4. Wenn dir jemand wider-
spricht, und sei es dein Ehe-
gatte oder dein Kind, be-
mithe dich, ithm mit Argu-

e

Nobelpreistriger Bertrand Russel

menten zu begegnen und
nicht mit Autoritit, denn ein
Sieg, der von Autoritdt ab-
héangt, ist unrealistisch und
illusiondr.

5. Habe keinen Respeki vor
der Autoritdt anderer, denn
es gibt in jedem Falle auch
Autorititen, die gegenteiliger
Ansicht sind.

6. Unterdriicke nie mit Ge-
walt Uberzeugungen, die du
fitr verderblich hélst, sonst
unterdriicken diese Uberzeu-
gungen dich.

7. Flrehte dich nicht davor,
exzentrische Meinungen zu
vertreten; jede heute giingige
Meinung war einmal exzen-
trisch.

8. Freue dich mehr Gber intel-
ligenten Widerspruch als
iiber passive Zustimmung,
denn wenn dir Intelligenz so-
viel wert ist, wie sie dir wert
sein sollte, dann liegt im erst-
genannten eine tiefere Zu-

stimmung als im letztge-

namnnien.

9. Befleissige dich peinlich
der Wahrheit, selbst danm,
wenn sie nicht ins Konzept
passt; denn es passt noch viel
weniger ins Konzept, wenan
du versuchst, sie zu verber-
gen.

10. Beneide nichit das Glick
derer, die in einem Narren-
paradies leben, denn nur ein
Narr kann das fitir Gliick hal-
ten. |
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